CropHealth AB

a Plant Health Company

Saéljare / Agronomisk Radgivare till CropHealth AB

Vill du vara med och férandra hur golfbanor och elitidrottsanlaggningar arbetar med
Plant Health i Skandinavien?

CropHealth AB vaxer och sdker nu en engagerad saljare med starkt kundfokus som vill
hjalpa vara kunder att skapa friskare, mer hallbara och mer spelbara grénytor.

Hos oss handlar forséaljning inte om att salja produkter fran en katalog. Det handlar om
att forsta kundens utmaningar, bygga langsiktiga relationer och vara en radgivande
partner som hjalper vara kunder att |6sa verkliga agronomiska problem.

Tilltrade: Hosten 2026

Om CropHealth AB

CropHealth AB ar ett snabbvaxande skandinaviskt foretag som arbetar i
skarningspunkten mellan agronomi, vaxtbiologi, data och modern turf management.

Vi hjalper golfbanor, fotbollsarenor och andra professionella gronyteanlaggningar att fatta
battre beslut kring vaxt- och grashédlsa. Genom innovativa verktyg, radgivning och
kunskap stddjer vi vara kunder i allt fran stresshantering och naringsstrategier till
sjukdomsforebyggande arbete och optimering av spelkvalitet.

Vara kunder ar framfor allt:
e Head Greenkeepers pa golfbanor

e Course Managers



e Grounds Managers
e Groundsmen pa fotbollsarenor och traningsanlaggningar

Vi verkar over stora delar av Skandinavien och har en stark ambition att fortsatta vaxa
under de kommande aren.

Om rollen

Som séljare hos CropHealth AB kommer du att vara en nyckelperson i vart fortsatta
tillvaxtarbete.

Du kommer att arbeta nara vara kunder och hjalpa dem att identifiera utmaningar och
hitta I6sningar som férbattrar vaxt- och grashalsan pa deras anlaggningar.

Rollen kombinerar:

Forsaljning

Relationsbyggande

Agronomisk radgivning

Kundutveckling

Affarsutveckling

Du kommer att ha stor frihet att planera ditt arbete och bygga ditt natverk i branschen.

Dina arbetsuppgifter:

Bygga och utveckla langsiktiga kundrelationer i Skandinavien.

o Besoka golfbanor, fotbollsarenor och andra professionella gronyteanlaggningar.
e Identifiera agronomiska utmaningar hos kunderna och foresla I6sningar.

e Presentera och salja CropHealths produkter, tjanster och digitala verktyg.

e Stddja kunderna med radgivning kring vaxt- och grashalsa.

e Delta pa massor, branschtraffar och kundevent.

e Arbeta néara foretagets ledning och dvriga specialister.



Vem ar du?

Vi tror att personlighet, drivkraft och kommunikationsformaga ar viktigare an exakt
bakgrund.

Du kanske idag arbetar som:

Greenkeeper eller Head Greenkeeper

Groundsman eller Grounds Manager

Agronom

Teknisk saljare

Konsult inom gronyte- eller lantbrukssektorn

Men framfor allt ar du en person som gillar manniskor och tycker om att skapa
fortroende.

Vi tror att du:

Ar kommunikativ och uttrycker dig val i bade tal och skrift.

e Har |att for att skapa och underhalla relationer.

o Ar nyfiken och vill férstd kundernas verksamhet p& djupet.
e Har ett genuint intresse for vaxter, gras och agronomi.

e Trivs med frihet under ansvar.

« Arsjalvgdende och resultatinriktad.

e Har mojlighet att resa inom Skandinavien.

Det viktigaste ar inte var du bor - utan vem du ar

Vi ar ett modernt och flexibelt bolag dar kompetens och engagemang vager tyngre an
geografisk placering.

Vi soker ratt person - inte ratt postnummer.



Vi erbjuder:

En unik mojlighet att vara med pa en spannande tillvaxtresa.

e Enroll dar du gor verklig skillnad for kunderna.
o Stor frihet och flexibilitet.
o Mojlighet att paverka foretagets framtida utveckling.

e Arbete tillsammans med nagra av branschens mest engagerade specialister inom
vaxt- och grashalsa.

e Konkurrenskraftiga villkor.

Ansodkan
Later detta som nasta steg i din karriar?

Skicka din ansokan till Daniel Pantzar, Vd (daniel@crophealthab.com), med CV och nagra
rader om varfor du vill vara med pa CropHealths resa.
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Vi intervjuar kandidater 16pande.



